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ANATOMIA DEL CRIMINE

I morti parlano. Ogni omicidio pud raccontare le sue
cause e chi ne ¢ il colpevole. Capirlo & il lavoro degli
scienziati forensi, che risolvono misteri e aiutano la
giustizia analizzando i messaggi lasciati su un
cadavere o sulla scena del crimine. In questa nuova
edizione del suo libro, Val MecDermid ripercorre
I’evoluzione delle scienze forensi dai primissimi passi
alle odierne tecnologie d’avanguardia, attraverso le
storie degli omicidi saliti alle ribalte della cronaca,
soprattutto anglosassone, dei protagonisti, dei suoi
eccentrici pionieri e dei fallimenti di questa
affascinante ricerca della verita.

L'apertura mentale che garantisce questo libro invita
giudici e avvocati, non soltanto penalisti, a non
limitare le loro conclusioni alle valutazioni peritali, ma
a cercarne la conferma negli altri fatti emersi
dall'istruttoria: la verita puo essere complessa, ma
non ¢ contraddittoria e talvolta 'accertamento di essa
richiede pit di una consulenza tecnica, anche in
materie solitamente estranee all'oggetto della
controversia.

"Per quanto forte sia la sua convinzione, I'esperto
deve lasciare alla giuria “la domanda finale” sulla
colpevolezza o 'innocenza”.

"Ho testimoniato in processi nei quali entrambe le
parti erano d’accordo nell’accettare qualsiasi cosa
avessi detto. Non va hene, perché in certe circostanze
dipendere dalla testimonianza dell’esperto puo essere
pericoloso” (Sue Black).

Nel libro si tratta della scena del crimine,
specialmente  nell'ipotesi  di  incendi  dolosi,
dell'entomologia, della patologia, della tossicologia,
delle impronte digitali, delle macchie di sangue e del
DNA, dell'antropologia, della ricostruzione facciale,
dell'informatica forense, della psicologia forense.
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STRUMENTI PER NEGOZIARE

Il volume, scritto da Davide Pietroni, Rino Rumiati,
Riccardo Viale e pubblicato nel 2024, si presenta
come una risorsa essenziale per chiunque sia coinvolto
in conflitti o trattative, offrendo un repertorio di
strategie validate dalla ricerca comportamentale.
L'obiettivo
la collaborazione e aiutare gli individui a costruire
accordi massimamente vantaggiosi. Il libro struttura

primario del testo & promuovere

la sua analisi partendo dai concetti fondamentali per
comprendere i meccanismi delle arene negoziali, per
poi focalizzarsi sul ruolo cruciale delle differenze
individuali, di genere e di stile dei partner nella
trattativa. Vengono descritte dettagliatamente le
strategie comunicative necessarie per gestire ogni
fase del negoziato: quelle atte a favorire risposte
emotive conciliative, quelle mirate a ottenere
concessioni e, infine, quelle volte a creare valore. Un
elemento centrale & l'analisi delle insidie che possono
compromettere il successo di un accordo, con un
capitolo dedicato alle trappole cognitive (hias) e ai
suggerimenti pratici per limitarne gli effetti
disfunzionali. Il testo estende inoltre I'analisi  ai
contesti culturali dei partner nelle neogziazioni
internazionali. In linea con le trasformazioni attuali,
viene illustrato un set di strumenti indispensabili per
condurre proficue trattative in remoto (e-negotiation),
fornendo indicazioni sulle loro peculiari implicazioni
strategiche, sociali, cognitive e affettive. Infine, il
volume si distingue per l'inclusione di un supporto
innovativo alla negoziazione efficace: un'applicazione
originale della "teoria del nudge" elaborata dal premio
Nobel Richard Thaler e Cass Sunstein.

Questa prospettiva offre un supporto per influenzare
costruttivamente i comportamenti e le scelte
individuali.
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